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- Participación en sesiones expositivas, explicativas y/o demostrativas de contenidos en un contexto comercial a nivel
preliminar.
- Práctica lingüística en un contexto comercial a nivel preliminar.
- Práctica profesional en correpondencia comercial y conversación telefónica comercial a nivel preliminar.
- Práctica en actividades de comprensión y expresión oral y escrita en un contexto comercial a nivel preliminar, de
preparación para el "Cambridge BEC Preliminary".
- Prácticas en el aula (estudios de casos, problemas, laboratorios de campo, búsqueda de datos, en red, Internet, etc.)
que permitan la integración de destrezas específicas en un contexto comercial a nivel preliminar.

Programa Práctico

1. Aprender a manejar las destrezas de ‘reading’, ‘listening’, ‘writing’, y ‘speaking’ con textos orales y escritos en un
contexto comercial (nivel preliminar)
2. Aprender y manejar la terminología específica del comercio en lengua inglesa (nivel preliminar).
3. Practicar la gramática en un contexto comercial (nivel preliminar)
4. Aprender a manejar destrezas específicas del inglés comercial: ‘commercial correspondence and commercial
telephoning’ (nivel preliminar).

Objetivos

- Unit 1 (INTRODUCTION) : Language: Getting to know people; Cambridge BEC Preliminary: Introduction to the exam
(terminology, reading, writing, listening and speaking); Commercial Skills: Telephoning-Introduction and Letter Writing-
Introduction.

- Unit 2 (TRENDS) : Language: Numbers and Trends; Cambridge BEC Preliminary: Facts, Figures and Performance
(terminology, reading, writing, listening and speaking); Commercial Skills: Telephoning-Answering the phone and
Letter writing-Enquiries and replies.

- Unit 3 (JOBS) : Language: Present simple and adverbs of frequency; Cambridge BEC Preliminary: Job descriptions
and working conditions (terminology, reading, writing, listening and speaking); Commercial Skills: Telephoning-
Beginning and ending a call and Letter writing-Letters of Application.

- Unit 4 (COMPANIES) : Language: Past simple, prepositions of time and connectors of addition and contrast;
Cambridge BEC Preliminary: Company history and company activities (terminology, reading, writing, listening and
speaking); Commercial Skills: Telephoning-Connecting people and messages and Letter writing-Orders.

- Unit 5 (PRODUCTS) : Language: Comparison, question formation, sequencing words, present continuous and ‘going
to’; Cambridge BEC Preliminary: Product description and product development (terminology, reading, writing, listening
and speaking); Commercial Skills: Telephoning- Communication problems and Letter writing-Complaints.

Programa de Teoría

Programa Básico

‘Inglés Comercial I’ es una asignatura instrumental que prepara al estudiante del Grado en Comercio para recibir y
producir textos comerciales en lengua inglesa, así como conocer y manejar la terminología específica del comercio en
lengua inglesa, practicar gramática inglesa en un contexto comercial y manejar destrezas específicas del inglés
comercial: ‘commercial correspondence and commercial telephoning’. Nivel correspondiente al examen de Cambridge
BEC (Business English Certificate) Preliminary.
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- Corrección de errores.

Métodos docentes:
- Lecciones magistrales
- Clases prácticas
- Seminarios, talleres, laboratorios
- Tutorías (individuales y grupales)
- Aprendizaje cooperativo ( en pares y en grupos)
- Aprendizaje basado en problemas
- Estudio y trabajo autónomo, en pares y en grupos.

Evaluación:
- Formativa o continua: mediante el conjunto de pruebas orales y escritas realizadas durante el periodo lectivo + la
calificación obtenida en el examen final o
- Sumativa o final: mediante la calificación obtenida en el examen final.

Se valorará positivamente la adquisición de conocimientos sobre los contenidos trabajados, así como la competencia
lingüística y comunicativa del alumno en lengua inglesa (fluidez, precisión y claridad) en un contexto comercial a nivel
preliminar.

Evaluación
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