Guia docente 2014/2015

>>Enlace fichero guia docente

Plan 418 GRADO EN COMERCIO
Asignatura 41024 LENGUA EXTRANJERA IIl (FRANCES II1)
Grupo 1

6 Créditos ECTS

G1. Demostrar poseer y comprender conocimientos en el area del Comercio a partir de la base de la educacion
secundaria general a un nivel que, apoyado en libros de texto avanzado, incluye también algunos aspectos que
implican conocimientos procedentes de la vanguardia en el estudio de la actividad comercial.

G2. Ser capaz de identificar los diferentes aspectos que afectan directa y globalmente a la actividad comercial de las
empresas y saber aplicar el conjunto de conocimientos adquiridos a su trabajo o vocacion de una forma profesional y
poseer las competencias que suelen demostrarse por medio de la elaboracién y defensa de argumentos y la
resolucién de problemas dentro del departamento comercial de una empresa en el contexto de una economia
globalizada, dinamica y sujeta a un proceso de cambio e innovacién tecnolégica constante.

G3. Tener la capacidad de reunir e interpretar datos relevantes, dentro del area comercial, para emitir juicios que
incluyan una reflexion sobre temas relevantes de indole social, cientifica o ética.

G4. Poder transmitir en espafiol y en otra lengua (francés), tanto de forma oral como escrita, informacion, ideas,
conocimientos, problemas y soluciones del &mbito comercial, resultados de los andlisis, propuestas de actuacion o
negocio, los fundamentos y razones ultimas de los mismos, de forma clara, concisa y comprensible tanto a publicos
especializados como no especializados.

G5. Haber desarrollado aquellas habilidades de aprendizaje necesarias que permitan al alumno continuar formandose
en la actividad comercial y en otras facetas de la gestion empresarial con un alto grado de autonomia.

G6. Adquirir una vision global y multicultural, aplicando los conocimientos y habilidades necesarias para organizar,
dirigir y gestionar el area comercial de una empresa en el actual contexto econémico.

Dotar de las competencias linglisticas necesarias (expresion oral y escrita) para llevar a cabo labores relacionadas
con el comercio y que deban realizarse en Francés. Al finalizar esta segunda asignatura de lengua francesa el alumno
alcanzaréa un nivel B1/B1+ del Marco Comun Europeo de Referencia para las lenguas
(cvc.cervantes.es/ensenanza/biblioteca_ele/marco/cvc_mer.pdf), con especial hincapié al uso de la lengua francesa
para fines comerciales. También se dotara al alumno de los conocimientos generales sobre civilizacion franc6fona,
necesarios para desenvolverse en un entorno profesional de comunicacién pluricultural.

La asignatura consta de 3 mddulos, con una tematica definida. Al inicio de la asignatura se entregara al estudiante el
programa detallado, con los objetivos, contenidos, tareas especificas y evaluacion de cada tema :

Tema 1 - “Livraison a I'neure” : Négocier les tarifs. Commander par téléphone. Commander sur Internet. Gérer les
stocks.

Tema 2 — “Le Compte est bon”: Choisir un emballage. Expédier une commande. Transporter la marchandise.
Réclamer et retourner un produit.

Tema 3 — “Mission et cadre de travail”: Poser sa candidature. Paser un entretiene d’embauche. S’accorder sur les
conditions. Accueillir un nouvel employé.

Leccién magistral participativa: para la presentacion en el aula de los conceptos bésicos relacionados con la
adquisicion del francés como lengua extranjera
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https://alojamientos.uva.es/guia_docente/uploads/2014/418/41024/1/Documento.pdf

Se llevaran a cabo basicamente tres tipos de evaluacion:

Diagnostica o inicial: determinara el punto de partida de los aprendizajes

Formativa o continua: mediante el conjunto de pruebas orales y escritas realizadas durante el periodo lectivo, asi
como los trabajos tutelados o proyectos individuales o en grupo

Sumativa o final: que se derivara de la calificacion global obtenida por el alumno en la evaluacién continua, asi como
la calificacién proporcionada por la prueba final oral y escrita.

Miércoles y jueves de 11-13

Ver documento pdf:

Rosa Maria Alonso Diaz
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