Guia docente 2014/2015

>>Enlace fichero guia docente

Plan 461 GRADO EN INGENIERIA AGRICOLA Y DEL MEDIO RURAL
(SORIA)

Asignatura 45092 VALORACION Y COMERCIALIZACION AGRARIA

OBLIGATORIA

4° CURSO
2° CUATRIMESTRE

6 ECTS= 150 HORAS
2,4 ECTS PRESENCIALES= 60 HORAS
3,6 ECTS TRABAJO AUTONOMO = 90 HORAS

G1 Conocer los elementos basicos del ejercicio profesional

G2 Saber y aplicar los conocimientos en la practica

G3 Ser capaz de analizar y sintetizar

G4 Ser capaz de organizar y planificar

G5 Ser capaz de comunicarse de forma oral y escrita, tanto en foros especializados como para personas no
expertas

G8 Gestionar la informacion

G9 Ser capaz de resolver problemas

G10 Ser capaz de tomar decisiones

G12 Trabajar en equipo

G13 Ser capaz de trabajar en un contexto local, regional, nacional o internacional
Gi14 Desarrollar las relaciones interpersonales

G15 Demostrar un razonamiento critico

G16 Tener un compromiso ético

G17 Aprender de forma auténoma tanto de manera individual como cooperativa
G18 Adaptarse a nuevas situaciones

G19 Desarrollar la creatividad.

G20 Ser capaz de liderar

G22 Ser capaz de tomar iniciativas y desarrollar espiritu emprendedor

G23 Poseer motivacion por la calidad

G24 Comprometerse con los temas medioambientales

G25 Comprometerse con la igualdad de género, tanto en los ambitos laborales como personales,
uso de lenguaje no sexista, ni racista

G26 Comprometerse con la igualdad de derechos de la persona con discapacidad
G27 Comprometerse con una cultura de la paz

Ccl11 Valoracion de empresas agrarias y comercializacion

e Conocer los fundamentos y los métodos basicos de la valoracion agraria y sus aplicaciones practicas en el el
campo agricola y agroindustrial.

¢ Conocer la estrategias de marketing de las empresas agroalimentarias

e Conocer la estructura financiera de las empresas agrarias y agroalimentarias y las técnicas de andlisis de estados
contables.

¢ Conocer los procedimientos de control, trazabilidad y certificacion de la produccién agraria.

¢ Conocer las estructuras comerciales de la cadena de valor agroalimenaria tanto a escala nacional como
internacional.

e Conocer los principios cooperativos, las redes de cooperativas y sus aplicaciones en el sector agrario y
agroalimentario.

¢ Adquirir capacidad para participar, coordinar y dirigir grupos de trabajo multidisciplinares.
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https://alojamientos.uva.es/guia_docente/uploads/2014/461/45092/1/Documento.pdf

» Conocer y disefiar técnicas de organizacion y gestion del tiempo.
» Aprender a criticar desde el punto de vista técnico.
» Aprender a fijar objetivos, evaluar resultados y formular nuevos planeamientos.

PROGRAMA

BLOQUE TEMATICO I. INTRODUCCION A LA VALORACION
TEMA 1. La empresa agraria

1.1. Conceptos y fundamentos

1.2. Modelos de empresas agrarias

1.3. Asociacionismo de la empresa agraria

1.4. Descripcion del sistema contable

1.5. Obtener el resultado de la actividad econdmica

TEMA 2. Comprender la utilidad de la valoracién

2.1. Definicién y contenido

2.2. Conocimientos previos

2.3. Criterios usuales de valor utilizados en la valoracion
2.4. Guidn para un informe de valoracion

TEMA 3. Valoracion de rentas financieras

3.1. Concepto financiero de renta

3.2. Clasificacion de las rentas

3.3. Valoracion de rentas anuales constantes

3.4. Valoracion de rentas anuales variables en progresion aritmética
3.5. Valoracion de rentas anuales variables en progresion geométrica
3.6. Valoracién de rentas constantes con periodicidad superior al afio
3.7. Valor actual de la renta perpetua

TEMA 4. Valoracion de inversiones

4.1. Concepto y tipos de inversiones

4.2. Variables que definen una inversién

4.3. Lainfluencia del tiempo en el valor del dinero

4.4, Métodos estaticos de seleccion de inversiones
4.4.1. Plazo de recuperacién (Pay-back)

4.5. Métodos dindmicos de seleccion de inversiones
4.5.1. El valor actual neto (VAN)
4.5.2. El tipo de rendimiento interno (TIR)

4.6. Efectos de lainflacidn y los impuestos

4.7. Sensibilidad en los criterios de inversion

TEMA 5. Valoracién de empresas

5.1. Concepto y definicion
5.2. Situaciones de la empresa ante una valoracion
5.3. Factores que deben considerarse en la valoracion de empresas
5.4. Métodos de valoracién de empresas
5.4.1. Métodos estaticos
5.4.2. Métodos dinamicos

BLOQUE TEMATICO Il. PANORAMICA Y METODOS DE VALORACION AGRARIA
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TEMA 6. Valoracion o tasacion de fincas

6.1. Objetivos

6.2. Valoracion de interés privado

6.3. Valoracion de interés publico

6.4. Valoracion de dafios y perjuicios

6.5. Valoracion de otros activos agrarios

6.6. Valoracion agraria, valoracién forestal y valoraciéon ornamental

TEMA 7. El mercado de fincas. Objetivos del juicio de valor

7.1. Caracteristicas de los mercados
7.1.1. Libertad
7.1.2. Homogeneidad
7.1.3. Frecuencia de las transacciones
7.1.4. Transparencia
7.1.5. Concurrencia
7.2. Clases de mercados
7.3. Formacion y fijacién del precio
7.4. El precio en el mercado de fincas
TEMA 8. Los métodos sintéticos

8.1. Método de clasificacion o estimacion directa

8.2. Método de correccion

8.3. Método de los valores tipicos

8.4. Método de comparacién espacial

8.5. Método de comparacion temporal o valoracion histérica
8.6. Método del saber y entender o a la vista

TEMA 9. El método analitico

9.1. Fundamentos

9.2. Concepto de renta de la tierra
9.3. Tipo de capitalizacion

9.4. Inconvenientes

TEMA 10. Los métodos estadisticos

10.1. Método de las series cronoldgicas

10.2. Método de comparacion por ratios

10.3. Método del baricentro

10.4. Método de los dos extremos

10.5. Método del ajuste por minimos cuadrados

10.6. Método de comparacién de funciones de distribucién
10.6.1. Variante Beta
10.6.2. Variante Triangular

TEMA 11. Valoracion subjetiva

11.1. Valor subjetivo de una finca

11.2. Sistemas de calculo

11.3. Influencia de las inversiones alternativas sobre el valor subjetivo. Teorema de Sieben
11.4. Estimacién del valor subjetivo mediante la Teoria de Juegos. Procedimiento de Ballestero.

TEMA 12. Valoracion Objetiva y valor probable de mercado

12.1. El valor objetivo como media de los valores subjetivos
12.2. El valor objetivo como moda de los valores subjetivos
12.3. El valor probable de mercado
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BLOQUE TEMATICO lIl. VALORACION FORESTAL Y VALORACIONES ESPECIALES

TEMA 13. Métodos de valoracion de la madera en pie

13.1. Método de Costes

13.2. Método de inversion

13.3. Método clasico de Mackay
13.4. Ratios de valoracién

TEMA 14. Métodos de tasacion de un monte

14,1. Valoracién de un rodal regular maduro
14.1.1. Valoracion del vuelo
14.1.2. Valoracion del suelo

14.2. Valoracioén de un rodal regular inmaduro
14.2.1. Método de costes
14.2.2. Método potencial

14.3. Valoracion de rodales irregulares
14.3.1. Entresaca pura: Renta anual
14.3.2. Entresaca regularizada: Renta periddica

14.4. Valoracion de un monte ordenado
14.4.1. Masas regulares
14.4.2, Masas irregulares

TEMA 15. Valoracion de arboles ornamentales y dafios en el arbolado

15.1. Valoracién de arboles ornamentales

15.1.1. Método de la Norma Granada

15.1.2. Método de valoracion de arboles ornamentales segun el ICONA (1975)
15.2. Valoracién de dafios en el arbolado

TEMA 16. Valoracién ambiental

16.1. Funciones ambientales de los bosques
16.2. Otros componentes del valor econdmico de un monte
16.3. Métodos de valoracién ambiental

16.3.1. Métodos directos

16.3.2. Métodos indirectos

BLOQUE TEMATICO IV. LA COMERCIALIZACION
TEMA 17. Conceptos béasicos de la comercializacion

17.1. Introduccién

17.2. Conocimientos previos

17.3. Concepto y definicidn de la comercializacion
17.4. Entorno y alcance de la comercializacion
17.5. Criticas de la comercializacion

TEMA 18. Andlisis del mercado y del comportamiento de los consumidores

18.1. Concepto y limites del mercado

18.2. Clasificacion del mercado

18.3. Naturaleza y alcance de la segmentacion de mercados
18.4. Andlisis del comportamiento del consumidor

18.5. El proceso de decision de compra

18.6. Determinantes del comportamiento del consumidor

TEMA 19. Estrategias de la comercializacion
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19.1. El producto
19.2. El precio

19.3. La distribucion
19.4. La publicidad

La docencia presencial se estructura fundamentalmente a través de la combinacion de clases tedricas y practicas. Como
complemento a este esquema general se realizaran Seminarios y ejercicios complementarios.

1°.- Clases teodricas Explicacion por parte del profesor de los conceptos tedricos de cada tema mediante su exposicion oral.

2° Clases practicas: Aplicacién mediante ejemplos de los conceptos tedricos.

3° Seminarios: El profesor junto con los estudiantes resolveran en clase un ejercicio, problema, o caso que previamente les ha sido
facilitado.

49) Ejercicios complementarios: Se plantearan varios ejercicios para que los alumnos los realicen en horario distinto al de las
clases presenciales. Estas actividades supondréan la preparacion de informes, resolucion de problemas, casos, etc. bien en equipos
de trabajo, bien de manera individual, pudiendo tener el caracter de obligatorios o no

INSTRUMENTO/PROCEDIMIENTO PESO EN LA NOTA FINAL

1) EXAMEN FINAL te6rico-practico 70%

Es necesario obtener una calificacion igual o superior a 4 para poder considerar los restantes instrumentos
2) REALIZACION DE EJERCICIOS, Y SUPUESTOS 30%

- Explicacion oral por parte del profesor

- Realizacion de ejercicios practicos de forma individual y en grupo
- Consulta de bibliografia especifica

- Referencia a articulos de prensa, noticias coyunturales, etc.

- Referencia a enlaces en Internet

HORARIO: 2° CUATRIMESTRE
MARTES 19-21 h.
MIERCOLES 19-21 h.

BLOQUE TEMATICO
CONTENIDO

PERIODO

TRABAJO PRESENCIAL
Teoria

TRABAJO PRESENCIAL
Practica y otras
TRABAJO AUTONOMO

123, 23, 32 Sem.
42 52 Sem.
52 Sem.
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1H.

1H.
2 H.
12 H.
6 H.
3 H.

Bloque lI
Tema 6
Tema 7
Tema 8
Tema 9
Tema 10
Tema 11
Tema 12

62 Sem.

62 Sem.

62 72 Sem.
72 Sem.

82, 92 Sem.
102 Sem.
102 Sem.

1H.
1H.
1H.
1H.
3 H.
1H.
1H.

2 H.
2 H.
5H.
1H.
1H.

1H.
2 H.
4 H.
5H.
12 H.
2 H.
2 H.

Bloque 111
Tema 13
Tema 14
Tema 15
Tema 16

112 Sem.
123, 132 Sem.
132 Sem.
132 Sem.

2 H.
2 H.
1H.
1H.

2 H.
3 H.
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Bloque IV
Tema 17
Tema 18
Tema 19

142 Sem.
143, 152 Sem.
152 Sem.

Total carga de trabajo
Bloques TEMALICOS..........c.cvvnnenen. 135 H.

27 H.
1,08 ects

33 H.
1,32 ects

75 H.
3 ects
Carga de trabajo autbnomo
Para evaluacion.................c......... 15 H.
0,6 ects

15 H.
0,6 ects

- Profesor responsable:
- Datos de contacto:
Campus Universitario de Soria;
Médulo 3 - Despacho n° 8;
e-mail:
- Departamento: Economia Financiera y Contabilidad
- Otra informacion:
Doctor en Ciencias Econémicas y Empresariales por la UNED. Madrid
Licenciado en Ciencias Econémicas y Empresariales por la UNED. Madrid
Profesor Asociado (6 + 6)
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IDIOMA ESPANOL
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