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Obligatoria

6

Competencias generales

G1. Demostrar poseer y comprender conocimientos en el drea del Comercio a partir de la base de la educacion
secundaria general a un nivel que, apoyado en libros de texto avanzado, incluye también algunos aspectos que
implican conocimientos procedentes de la vanguardia en el estudio de la actividad comercial.

G2. Ser capaz de identificar los diferentes aspectos que afectan directa y globalmente a la actividad comercial de las
empresas y saber aplicar el conjunto de conocimientos adquiridos a su trabajo o vocacion de una forma profesional y
poseer las competencias que suelen demostrarse por medio de la elaboracién y defensa de argumentos y la
resolucién de problemas dentro del departamento comercial de una empresa en el contexto de una economia
globalizada, dinamica y sujeta a un proceso de cambio e innovacién tecnolégica constante.

G3. Tener la capacidad de reunir e interpretar datos relevantes, dentro del area comercial, para emitir juicios que
incluyan una reflexion sobre temas relevantes de indole social, cientifica o ética.

G4. Poder transmitir en espafiol y en otra lengua (inglés, francés o aleman), tanto de forma oral como escrita,
informacidn, ideas, conocimientos, problemas y soluciones del ambito comercial, resultados de los analisis,
propuestas de actuacion o negocio, los fundamentos y razones ultimas de los mismos, de forma clara, concisa y
comprensible tanto a publicos especializados como no especializados.

G5. Haber desarrollado aquellas habilidades de aprendizaje necesarias que permitan al alumno continuar formandose
en la actividad comercial y en otras facetas de la gestion empresarial con un alto grado de autonomia.

Competencias transversales

T1. Adquirir la habilidad de aprendizaje y conocimiento de la bibliografia asi como de las fuentes permanentes de
informacion documental y estadistica que le doten de la capacidad necesaria para continuar estudiando, investigando
o aprendiendo de forma permanente y autbnoma.

T2. Alcanzar las habilidades necesarias para una correcta utilizaciéon de las TIC (Tecnologias de la Informacion y la
Comunicacion) en el &mbito de estudio y contexto profesional, como una herramienta para la expresion y la
comunicacion, para el acceso a fuentes de informacion, como medio de archivo de datos y documentos, para tareas
de presentacion, aprendizaje, trabajo cooperativo y para la gestion de cualquier operacion comercial.

T5. Adquirir la capacidad para trabajar en equipo, demostrando habilidad para coordinar personas y tareas concretas,
aceptando o refutando mediante razonamientos légicos los argumentos de los demas y contribuyendo con
profesionalidad al buen funcionamiento y organizacion del grupo sobre la base del respeto mutuo.

T6. Ser creativo, con iniciativa y espiritu emprendedor, consiguiendo la habilidad de ofrecer soluciones nuevas y
diferentes ante problemas y situaciones convencionales, asi como tener una buena predisposicién a actuar de forma
activa, poniendo en accién las ideas en forma de actividades y proyectos con el fin de explotar las oportunidades al
maximo, asumiendo los riesgos necesarios.

T7. Ser capaz tanto de reconocer situaciones nuevas (tanto en el entorno competitivo en el que va a desarrollar su
labor profesional como en las metodologias de trabajo cambiantes), como de adaptarse a los cambios con versatilidad
y flexibilidad.

T8. Saber desarrollar y mantener un trabajo de calidad de acuerdo a las normas y gestionar por procesos utilizando
indicadores de calidad para su mejora continua, mediante el empleo de indicadores que evallan el progreso y los
resultados, mediante una planificacién y realizacién correcta de las actividades, buscando la mejora de forma
permanente en todo lo que se hace, y mediante la participacién en los procesos de autoevaluacion, asumiendo
responsabilidades tanto como evaluador como evaluado.

Competencias especificas

E9. Conocer los objetivos y las técnicas aplicadas en la investigacion comercial.

E17. Conocer y utilizar los conceptos matematicos y estadisticos para formalizar y analizar situaciones de ambito

jueves 14 junio 2018 Page 1 of 3


https://alojamientos.uva.es/guia_docente/uploads/2017/418/40994/1/Documento.pdf

comercial.
E27. Dominar las técnicas de andlisis y simulacién que permitan resolver problemas de gestién comercial.

1. Conocer el concepto de variable aleatoria, sus caracteristicas y distribuciones mas habituales
2. Conocer las principales técnicas de muestreo

3. Conocer y comprender las principales técnicas de estimacién

4. Poder realizar comparaciones para distintos grupos de la poblacion

BLOQUE 1. CONCEPTOS Y CARACTERISTICAS DE LAS VARIABLES ALEATORIAS

Revision de los conceptos basicos de probabilidad y variables aleatorias

Funcion de densidad y funcién de distribucion

Caracteristicas de las variables aleatorias

Modelos de distribucién (Bernoulli, Poisson, Binomial; geométrica, normal, exponencial, etc.)
Distribuciones relacionadas con la normal

Teorema Central del Limite

BLOQUE 2. TECNICAS DE MUESTREO. DISTRIBUCIONES EN EL MUESTREO
Muestreo. Concepto y tipos de muestreo.
Principales estimadores muestrales.

Principales distribuciones en el muestreo

BLOQUE 3. ESTIMACION Y CONTRASTE DE HIPOTESIS

Estimacion puntual
Estimacion por intervalo
Contraste de hipétesis
Analisis de la varianza

Exposicién por parte del profesor de las ideas basicas del tema

Estudio de salidas de ordenador

Resolucién de problemas

Estudio de un caso practico por parte de los alumnos mediante un trabajo

INSTRUMENTO / PROCEDIMIENTO

PESO EN LA NOTA FINAL

OBSERVACIONES

Asistencia y participacion en clases o seminarios, trabajo individual o grupal y exposiciones orales.
Maximo 35%

Las actividades formativas de presentacion de conocimientos y procedimientos y de estudio individual del estudiante
seran evaluadas mediante una prueba al final del cuatrimestre y otras a lo largo del cuatrimestre.

Minimo 65 %

Se habilitara un procedimiento alternativo de evaluacion para aquellos alumnos que no puedan realizar evaluacion
continua, con justificacion previa.

Las clases se impartiran en Aulas multimedia.
El horario de atencién al alumno se dara a conocer oportunamente.

Se pueden consultar en la pagina web de la Facultad de Comercio (http://www2.emp.uva.es/)
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HORAS PRESENCIALES

Clases teéricas

Clases practicas

Actividades académicamente dirigidas
Evaluacion

30

30

w

HORAS NO PRESENCIALES

Trabajo auténomo sobre contenidos teéricos
Trabajo auténomo sobre contenidos practicos
Realizacion de trabajos , informes, memorias, ...
Preparacion orientada a la evaluacion

21

26

10

30

Manuel de Prada Moraga

Castellano
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