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Plan 418 GRADO EN COMERCIO
Asignatura 41030 METODOS DE OPTIMIZACION PARA EL COMERCIO
Grupo 1

OPTATIVA

D

G1. Demostrar poseer y comprender conocimientos en el area del
Comercio a partir de la base de la educacion secundaria
general a un nivel que, apoyado en libros de texto avanzado,
incluye también algunos aspectos que implican conocimientos
procedentes de la vanguardia en el estudio de la actividad
comercial.

G2. Ser capaz de identificar los diferentes aspectos que afectan
directa y globalmente a la actividad comercial de las empresas
y saber aplicar el conjunto de conocimientos adquiridos a su
trabajo o vocacion de una forma profesional y poseer las
competencias que suelen demostrarse por medio de la
elaboracién y defensa de argumentos y la resolucién de
problemas dentro del departamento comercial de una empresa
en el contexto de una economia globalizada, dindmica y sujeta
a un proceso de cambio e innovacion tecnolégica constante.
G3. Tener la capacidad de reunir e interpretar datos relevantes,
dentro del area comercial, para emitir juicios que incluyan una
reflexion sobre temas relevantes de indole social, cientifica o
ética.

G4. Poder transmitir en espafiol y en otra lengua (inglés, francés o
aleman), tanto de forma oral como escrita, informacion, ideas,
conocimientos, problemas y soluciones del ambito comercial,
resultados de los analisis, propuestas de actuacion o negocio,
los fundamentos y razones ultimas de los mismos, de forma
clara, concisa y comprensible tanto a publicos especializados
como no especializados.

G5. Haber desarrollado aquellas habilidades de aprendizaje
necesarias que permitan al alumno continuar formandose en la
actividad comercial y en otras facetas de la gestion empresarial
con un alto grado de autonomia.

T1. Adquirir la habilidad de aprendizaje y conocimiento de la
bibliografia asi como de las fuentes permanentes de
informacion documental y estadistica que le doten de la
capacidad necesaria para continuar estudiando, investigando o
aprendiendo de forma permanente y auténoma.

T2. Alcanzar las habilidades necesarias para una correcta utilizaciéon
de las TIC (Tecnologias de la Informacién y la Comunicacion)
en el &mbito de estudio y contexto profesional, como una
herramienta para la expresion y la comunicacion, para el
acceso a fuentes de informacién, como medio de archivo de
datos y documentos, para tareas de presentacion, aprendizaje,
trabajo cooperativo y para la gestion de cualquier operacion
comercial.
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T5. Adquirir la capacidad para trabajar en equipo, demostrando
habilidad para coordinar personas y tareas concretas,

aceptando o refutando mediante razonamientos logicos los
argumentos de los demas y contribuyendo con profesionalidad

al buen funcionamiento y organizacion del grupo sobre la base
del respeto mutuo.

T6. Ser creativo, con iniciativa y espiritu emprendedor, consiguiendo
la habilidad de ofrecer soluciones nuevas y diferentes ante
problemas y situaciones convencionales, asi como tener una
buena predisposicion a actuar de forma proactiva, poniendo en
accion las ideas en forma de actividades y proyectos con el fin

de explotar las oportunidades al maximo, asumiendo los

riesgos necesarios.

T7. Ser capaz tanto de reconocer situaciones nuevas (tanto en el
entorno competitivo en el que va a desarrollar su labor

profesional como en las metodologias de trabajo cambiantes),
como de adaptarse a los cambios con versatilidad y flexibilidad.
T8. Saber desarrollar y mantener un trabajo de calidad de acuerdo a
las normas y gestionar por procesos utilizando indicadores de
calidad para su mejora continua, mediante la utilizacion de
indicadores que evalldan el progreso y los resultados, mediante
una planificacién y realizacién correcta de las actividades,
buscando la mejora de forma permanente en todo lo que se

hace, y mediante la participacion en los procesos de
autoevaluacion asumiendo responsabilidades tanto como
evaluador como evaluado.

Especificas

E17. Conocer y utilizar los conceptos matematicos y estadisticos
para formalizar y analizar situaciones de ambito comercial.

Grado en Comercio

3

E18. Conocer y operar con herramientas informéticas aplicadas al
comercio.

E23. Dominar los procedimientos contables y financieros aplicables
al area comercial.

E27. Dominar las técnicas de andlisis y simulacién que permitan
resolver problemas de gestion comercial.

OBJETIVOS GENERALES

1.Conocer las diferentes técnicas para optimizar funciones econémicas (funciones de beneficios,
utilidades, costes..)

2.Utilizar para ello los métodos matematicos de la programacion lineal, de los problemas de transporte y de los de
asignacion de recursos.

3. Manejar programas informéticos que simplifiquen la utilizacion de dichas técnicas.
4.Conseguir interpretar correctamente y en términos econdémicos los resultados obtenidos con los
métodos estudiados.

OBJETIVOS DE APRENDIZAJE

1. Identificar qué es un problema de optimizacién en una situacion

econdmica.

2. Saber trasladar a términos de optimizacion matematica un

problema econémico.

3. Manejar el método del simplex para optimizar una funcién lineal

con ciertas restricciones.

4. Interpretar correctamente los resultados obtenidos en el método.

TEMA 0. METODOS DE OPTIMIZACION PARA EL COMERCIO: INTRODUCCION
TEMA 1. PROGRAMACION LINEAL: INTRODUCCION

TEMA 2. EL SIMPLEX

TEMA 3. ANALISIS POST-OPTIMO Y ANALISIS DE SENSIBILIDAD

TEMA 4. PROGRAMACION LINEAL ENTERA

TEMA 5. EL PROBLEMA DEL TRANSPORTE

TEMA 6. EL TRANSPORTE CON TRANSBORDO

TEMA 7. EL PROBLEMA DE ASIGNACION: EL METODO HUNGARO
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Clases magistrales: exposicion por parte del profesor de los temas y
sus correspondientes métodos.

Clases practicas de resolucién de problemas.

Clases practicas del manejo de programas informaticos utilizados
para resolver problemas de simplex, de transporte y de asignacion.

Los alumnos que asi lo deseen podran aprobar la asignatura mediante evaluacién continua asistiendo

al menos al 60 % de las clases. Para ello deberan entregar los problemas resueltos que se les vayan
proponiendo y superar las pruebas escritas que se vayan realizando a lo largo del cuatrimestre.

Aquellos alumnos que no hayan superado la asignatura mediante evaluacién continua realizaran un
examen final de toda la asignatura sobre 10 puntos en la fecha de la convocatoria oficial fijada por el centro.

Exposicion del profesor en el aula de los conceptos fundamentales

de cada tema. Los alumnos dispondran a través de MOODLE del material teérico necesario para cada tema.
Resolucioén por parte del profesor de algunos problemas. Los alumnos dispondran a través de MOODLE de "hojas de
problemas" de cada tema.

Resolucién por parte de los alumnos de problemas de manera

individual y/o en pequefios grupos.

Uso de programas informéticos para la resolucion de dichos

problemas.

La asignatura se imparte en el segundo cuatrimestre del curso con el siguiente horario:
Grupo T (clases tedricas a todo el grupo): lunes de 13 a 15 horas.

Grupo 1A (clases practicas a la mitad del grupo): martes de 13 a 15 horas.

Grupo 2A (clases précticas a la mitad del grupo): miércoles de 13 a 15 horas.

HORAS PRESENCIALES
Clases tedricas 30
Clases préacticas 30
Evaluacion 4

HORAS NO PRESENCIALES

Trabajo auténomo sobre contenidos tedricos 20
Trabajo auténomo sobre contenidos préacticos 30
Realizacion de trabajos , informes, memorias, ... 7
Preparacion orientada a la evaluacion 30

La profesora JUSTINA CASADO FUENTE, PTEU del departamento de Economia Financiera y Contabilidad.
Correo electrénico justina@emp.uva.es
Télefono 983 42 35 80

Castellano
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